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1. Kısaca

Kurulacak iş, 

Açıklama

Yapmak istediğiniz, 

Açıklama

Ciro ve kazanç beklentiniz, 

Açıklama

Ne sürede ne kadar finans gerekli, 

Açıklama

Riskler, 

Açıklama

Ne yapmak istiyorsunuz

Açıklama

Bu güne kadar yaptıklarınız
Kurucular, 

Kuruluş tarihi, 

Kuruluşta bu güne kadar olan gelişmeler, 

Başarılanlar

Bu günkü durum 

Şirket şekli (yani GmbH vs. gibi) ve hisse dağılımı, 

Şirketin organizasyonu, 

Çalışanların sayısı, 

Vesaire

2. Mamuller, Hizmetler

Mamuller ve hizmetlerin açıklaması

Detaylı açıklama

Pazarlama hazırlıkları

Pazarlama hazırlıkları (geliştirmeler, ikincil mamuller, buluşlar), müşteri avantajları, müşteri ihtiyaçları, kuvvetli/zayıf taraf analizi, rakip mamullere nazaran avantajları ve dezavantajları ve yan hizmetler konusunda detaylı açıklama.

Malın piyasada kalma süresi (modasının geçmesi)
Mal listesi (belirsizlikler, nakit sıkıntıları, vs.)

Mamullerin korunması

Kopie der vorhandenen Patente, Lizenzen, Marken- und Namenschutzschriften oder der entsprechenden Anmeldeschriften

Müşteriler, mevcut müşteriler

Bağımlılıklar

3. Pazarınız

Pazara bakış

Pazar analizi (pazarın kapasitesi, potansiyeli, hacmi ve sizin pazar payınız)

Sizin pazardaki yeriniz

Bu güne kadar pazarın hangi bölümlerinde faaliyetiniz oldu, Hedef kitleniz, pazarlamayı hangi yollardan yapacaksınız (direkt satış, yada vasıtalı yollardan)

Pazarın durumu
Pazarın eğilimleri, pazara giriş engelleri, kısmi pazarda tahmini gelişme oranı

4. Rekabet durumu

Rakipler

Adı, yeri, ne yaptığı, pazardaki payı ve kuvvetli ve zayıf olduğu taraflar

Rakip mamulleri

Neler olduğu, özellikleri, ek hizmetler, onlarla rekabet edebilme avantajlarınız (fiyat, kalite, üretim tekniği, vesaire)

Rakiplerin pazarlama stratejileri

Damping fiyatları, birlikler, kooperatifler veya benzeri işbirlikleri, Pazar payı arttırma çabaları

5. Pazarlama

Pazardan pay kapma çabaları

Satınalma avantajlarınız (kalite, dizayn, fiyat), hedef pazarlar (coğrafi olarak, etnik olarak, vesaire), müşteri gurupları

Pazara giriş stratejiniz

Kısmi hedeflerinizin ve peş peşe atacağınız adımların tarifi

Fiyat politikanız

Fiyat belirleme, başkaları ile fiyat farkı, indirimler, marjlar, fiyat psikolojisi

Satış organizasyonunuz

Satış teşkilatınız, telefon, acentalarınız, sevkiyat, fuarlar, vesaire, dağıtım kanalları, satış destekleri

Reklamlar / Halkla ilişkiler

Reklam malzemesi, reklam maliyeti, reklam konseptiniz, reklam danışmanınız, reklalarınızın etkinliği

İşin kurulacağı yer

Bugünkü kuruluş yeri, planlanan diğer yerler, kuruluş yerinin avantajları ve dezavantajları (ulaşım bakımından, yetişmiş personal bulma olanakları, genişleme olanakları, hedef müşterilere yakınlık)

Hedeflenen ciro

Gelecek 3 ila 5 yıl için, ve hedeflenen pazar payları.

6. Lojistik

İşin yönetim yeri ve depolama

Bugünkü bulundukları yerler, planlanan diğer yerler, kuruluş yerinin avantajları ve dezavantajları (ulaşım bakımından, yetişmiş personal bulma olanakları, genişleme olanakları, hedef müşterilere yakınlık)

Lojistik / Yönetim

Ana yönetim yerinin büyüklüğü ve oda sayısı, vs, her ayrı iş yerindeki koltuk bürolar, personel durumu (yönetim, pazarlama, üretim, satış, vs), kullanılan bilgisayar bilgileri, bilgisayar sistemi genişletme tasarıları

7. Üretim

Üretim tesisleri

Üretim tesisleri, , üretimdeki işçi sayısı, eğitimdekilerin sayısı, depolamanın nasıl yapıldığı, aynı mal kaç defa işleme giriyor

Teknoloji

Üretimde kullanılan yöntemler, özel know-how, belli kilit elemanlara bağımlılık, kalite kontrolu, mamul geliştirme faaliyetleri (araştırma ve geliştirme, buna nekadar paranın ayrıldığı veya ayrılacağı), prosesler 

Kapasiteler

Üretim kapasitesi, bu kapasitenin devamlılığı ve arttırılması için gerekli yatırım miktarları

Mal aldığınız önemli firmalar

İsmi, toplam satınalmadaki payı, onların kalite kontrolları, ve sürekli müşteri anlaşmaları

8. Firma yönetimi ve Danışmanlar

Yönetim

İş bölümü şeması, yöneticiler, sorumlulukları, ikramiyeler, yönetim tecrübeleri

Öz geçmişleri / Belgeleri ve referansları

Okudukları okullar, aldıkları eğitim ve ilave eğitim, özel kabiliyetleri, meslek ve yönetim tecrübeleri

Eğitim ve ilave eğitim

Yöneticiler ve işçilerin eğitilmesi ve ilave eğitimleri konusunda ne tedbirler alındığı

Yönetim kurulu (AG kurulması halinde)

Kurul üyelerinin isim ve soyadları, görev bölümü, mesleki ve yönetim tecrübeleri

Danışman

İsim ve adresi, hangi konuda danışmanlık yaptığı

9. Risikolar

İçten gelebilecek olanlar

Yönetimden, personelden, üretimden, pazarlamadan, satıştan ve finans durumundan 

Dıştan gelebilecek olanlar

Ekonomiden, ekolojiden, kanunlardan ve toplumdan (sadece çerçeve olarak)

İşi koruma tedbirleri

Tedbirler (mesela Sigortalar)

10. İşin gelişmesi / Finansman

Geçmişi

Kuruluşundan bu yana işin gelişmeler hakkında bilgiler

Geleceği

Gelecek 3 yıl için ön görülen gelişmeler (en çok 5 yıl için ve ciro/gelişme tahminleri ile birlikte)

Eklerin listesi
Sıra
Adı 
Açıklama:
No.

Senaryolar
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 FORMCHECKBOX 
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 FORMCHECKBOX 
 Kötü





 durum

 durum

 durum



Dil
 FORMCHECKBOX 
 Almanca
 FORMCHECKBOX 
 İngilizce
1.
Ciro planı 1. Faaliyet yılı
2.
Ciro planı 2. Faaliyet yılı
3.
Ciro planı 3. Faaliyet yılı
4.
Personel planı 1. Faaliyet yılı
5.
Personel planı 2. Faaliyet yılı
6.
Personel planı 3. Faaliyet yılı
7.
Kiralar 
(1. Faaliyet yılından 3. Faaliyet yılına kadar)
8.
Leasing 
(1. Faaliyet yılından 3. Faaliyet yılına kadar)
9.
Yatırımlar + Amortismanlar 
(1. Faaliyet yılından 3. Faaliyet yılına kadar)
10.
Büro masrafları 
(1. Faaliyet yılından 3. Faaliyet yılına kadar)
11.
Araçlar, Yakıt ve yan masrafları 
(1. Faaliyet yılından 3. Faaliyet yılına kadar)
12.
Sigortalar 
(1. Faaliyet yılından 3. Faaliyet yılına kadar)
13.
Reklam masrafları 
(1. Faaliyet yılından 3. Faaliyet yılına kadar)
14.
Mal yollama masrafları 
(1. Faaliyet yılından 3. Faaliyet yılına kadar)
15.
Mal stoku değişimi 
(1. Faaliyet yılından 3. Faaliyet yılına kadar)
16.
Kar ve zarar 1. Faaliyet yılı 
17.
Kar ve zarar 2. Faaliyet yılı 
18.
Kar ve zarar 3. Faaliyet yılı
19.
Nakit akış planı 1. Faaliyet yılı
20.
Nakit akış planı 2. Faaliyet yılı
21.
Nakit akış planı 3. Faaliyet yılı
22.
Finansman planı 1. Faaliyet yılı
23.
Finansman planı 2. Faaliyet yılı
24.
Finansman planı 3. Faaliyet yılı
25.
Planlanan bilanço 1. Faaliyet yılı
26.
Planlanan bilanço 2. Faaliyet yılı 
27.
Planlanan bilanço 3. Faaliyet yılı
28.
Kazanç hesabı 
(1. Faaliyet yılından 3. Faaliyet yılına kadar)
29. Bilanço özet Tablosu


Grafikler (30 – 41)

30. Bilanço

31. Dönüm noktası

32. Büro masrafları gelişmesi

33. Yatırımlar

34. Mal yollama masrafları

35. Leasing masrafları

36. Nakit akışı

37. Kira masrafları gelişmesi

38. Personel gelişmesi

39. Ciro, Mal girdisi ve dış hizmetler

40. Sigorta masrafları

41. Reklam masrafları

11. Yatırım yapmak isteyenlere teklifiniz

İşinize yatırım yapmak ya da ortak olmak isteyenler için özet bilgiler, mesela yatırılmasını istediğiniz para miktarı, ortaklık şekli, öne süreceğiniz şartlar, onların ne hakları olacağı ve buna karşılık onlardan ne yapmalarını ve hangi sorumlulukları taşımalarını isteyeceksiniz,

İşinize halen yatırım yapmış kişiler varsa bunların listesi.
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