
 
 

 
 
 
 
 

 
 
 
 
 



 

PROGRAMME 

 
 
 
� Définir une stratégie commerciale 
 

• Local et emplacement commercial 
• Connaissance de l’environnement de l’entreprise 
• Techniques de l’étude de marché 
• Aménagement du point de vente 
• Présentation  marchande 
• Communication de départ 

 
 
 
� Chiffrer son projet 
 

• Le fonds de commerce 
• Le tableau de financement 
• Le compte de résultat prévisionnel 
• Les possibilités de crédit – les aides à la création 
• Le seuil de rentabilité ou du prix d’achat au prix de vente 

 
 

 
� Les formalités d’installation 
 

• La domiciliation de l’entreprise 
• Le Centre de Formalités des Entreprises 
• L’ouverture d’un compte bancaire 
• L’ouverture des livres comptables 
• Le respect des obligations sociales en tant qu’employeur 
• La protection du nom commercial 

 
 

 
� Choisir le statut juridique, fiscal et social de son entreprise 
 

• Les différentes formes juridiques 
• Le bail commercial 
• La protection sociale du chef d’entreprise 
• Les régimes fiscaux 
• La TVA 
• Le choix du statut du conjoint 
• Le choix du régime matrimonial 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

� Les obligations comptables 
 

• La tenue d’une comptabilité 
• Les documents et livres obligatoires 

 
 
 

 
� Les nouvelles technologies de l’information et de la communication ( NTIC) 
 

• L’informatisation de l’entreprise : Comment ? Pourquoi ? 
• Présentation de l’Internet 
• Internet dans l’entreprise 
• Le commerce électronique 

 
 
 
 
 
� Agir pour réussir 
 

• Me faire connaître 
• Me différencier 
• Séduire mon client 
• Valoriser mon investissement 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
�  ------------------------------------------------------------------------------------------------  
 
 
 

BON D’INSCRIPTION à nous retourner 
 

CHAMBRE DE COMMERCE ET D’INDUSTRIE D’AMIENS 

A l’attention d’Albert BELAID 
Service Commerce et Tourisme 

6 Boulevard de Belfort 

80039 Amiens Cedex 01 

 
 
 
 
 

 

 

 

 

 

 

 

 



 
CALENDRIER DES STAGES DU 1ER et 2ème SEMESTRE 2009 

 

STAGE 01/2009   du 09 Mars 2009 au 06 Avril 2009 
 
STAGE 02/2009   du 11 Mai 2009 au 15 Juin  2009 
 
STAGE 03/2009        du 14 Septembre 2009 au 12 Octobre  2009 
 
STAGE 04/2009      du 16 Novembre 2009  au 14 Décembre 2009 

 

DUREE 
35 heures sur 5 jours –  

Le lundi de 9 h 00 à 12 H 30 et de 14 H 00 à 17 H 30 
 

TARIF 
Prix du stage : 122 € 

(61 € pour les demandeurs d’emplois) 

 

 

Pour tout renseignement s’adresser à : 
Albert BELAID  - Tél :  03 22 82 22 43  Fax : 03 22 82 22 95 
 
 
 
 Bulletin de participation ci-dessous à nous retourner le plus vite possible 
 
�  ------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------- ----- 

 

 

Nom (M., Mme, Mlle) :   ............................................................. Prénom :  ..................................................... 

Adresse :  .................................................................................  Code Postal :  ........................................... 

Commune :  ..............................................................................  Tél. :  ....................................................... 

S’inscrit au stage d’initiation commerciale :  
 

❐ N° 01 du 09/03 au  06/04/2009                                       ❐   N° 02 du 11/05 au 15/06/2009 

�    N° 03 du 14/09 au  12/10/2009                                                 N° 04 du 16/11 au 14/12/2009 

 

❐ Joint un chèque d’acompte sur frais d’inscription, un chèque bancaire de 61  € libellé à l’ordre de la   

     Chambre de Commerce et d’Industrie d’Amiens  

❐ Règle la totalité des droits d’inscription et joint un chèque de :                 € 
❐ Sera réglé par un autre organisme (préciser lequel) :  

Le :  .............................................  Signature : 

 

 


